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výsledok
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V práci analyzujeme rokovanie medzi dvoma subjektmi (napr. vládami dvoch kra-
jín) o vektoroch intenzít ich aktivít, ktoré môÏu pre druhú stranu vytváraÈ negatívne
externality. Statické platby, t. j. platby z vektorov intenzít aktivít, vyjadrujú prefe-
rencie rokujúcich strán nad mnoÏinou v‰etk˘ch moÏn˘ch vektorov intenzít aktivít.
Obidve rokujúce strany diskontujú svoje budúce statické platby. Rokovanie prebieha
v diskrétnom ãase a nie je ãasovo obmedzené. Rokujúce strany sa striedajú v pred-
kladaní návrhov (podobne ako v Rubinsteinovom (1982) modeli rokovania). AÏ do do-
siahnutia dohody samostatne a slobodne volia intenzity svojich aktivít. Po dosia-
hnutí dohody je táto dohoda záväzná pre obidve strany.

Proces rokovania modelujeme pomocou nekooperatívnej hry v roz‰írenom tvare.
PozornosÈ sústreìujeme na markovovské stratégie hráãov. Pri t˘chto stratégiách sú-
ãasné rozhodnutia hráãov nezávisia od ich minul˘ch rozhodnutí, ktoré neovplyvÀujú
platby z ich súãasn˘ch a budúcich rozhodnutí. (Podrobné odôvodnenie markovov-
sk˘ch stratégií podávajú Maskin a Tirole (1988, 1994). Analyzujeme markovovské
dokonalé rovnováhy, t. j. páry markovovsk˘ch stratégií, ktoré tvoria rovnováhu do-
konalú z hºadiska podriaden˘ch hier. V kaÏdej markovovskej dokonalej rovnováhe
hráãi (t. j. rokujúce strany) dosahujú v prvom období rokovania dohodu o vektore in-
tenzít svojich aktivít, ktor˘ je paretovsky efektívny (z hºadiska statick˘ch platieb) na
mnoÏine v‰etk˘ch moÏn˘ch vektorov ich aktivít. Analyzovaná hra môÏe maÈ viacero
markovovsk˘ch dokonal˘ch rovnováh. MôÏu v nej existovaÈ rovnováhy dokonalé z hºa-
diska podriaden˘ch hier v nemarkovovsk˘ch stratégiách, v ktor˘ch hráãi nedosahujú
paretovsky efektívnu dohodu.

Analyzovan˘ model je (na rozdiel od prístupov zaloÏen˘ch na Rubinsteinovom
(1982) modeli rokovania) vhodn˘ na reprezentáciu situácií v bilaterálnom rokovaní,
pri ktor˘ch nie sú moÏné alebo sa nepouÏívajú kompenzaãné peÀaÏné platby a sta-
tické platby úãastníkov rokovania nemoÏno sãítaÈ (pretoÏe reprezentujú preferencie,
ktoré nemoÏno peÀaÏne vyjadriÈ – napr. preferencie zohºadÀujúce aj zmenu politic-
kej reputácie). Takéto situácie sa ãasto vyskytujú v rokovaní medzi ‰tátmi, napr.
v bezpeãnostnej alebo environmentálnej oblasti.
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The paper analyzes a hypothetical negotiation between two players (e.g., two countries) about
levels of their activities that may be harmful to one another. Negotiation takes place in noncon-
tinuous time with no time constraints, with alternating offers from both players. Until the play-
ers reach an agreement, they can freely choose the levels of their activities. Once an agreement
is reached, however, it is binding. Such a negotiation process is modeled on a non-cooperative ex-
tensive-form game. My analysis focuses on Markov strategies, which proscribe tactics that do not
affect current or future payoffs. In each Markov-perfect equilibrium (a subgame-perfect equilib-
rium in Markov strategies), the players reach an agreement on Pareto-efficient levels of their ac-
tivities in the first round of negotiation.


