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V préci analyzujeme rokovanie medzi dvoma subjektmi (napr. vlaidami dvoch kra-
jin) o vektoroch intenzit ich aktivit, ktoré mézu pre druhd stranu vytvarat negativne
externality. Statické platby, t. j. platby z vektorov intenzit aktivit, vyjadruju prefe-
rencie rokujucich stran nad mnozinou vSetkych moznych vektorov intenzit aktivit.
Obidve rokujuce strany diskontuju svoje budice statické platby. Rokovanie prebieha
v diskrétnom ¢éase a nie je ¢asovo obmedzené. Rokujuice strany sa striedaju v pred-
kladani navrhov (podobne ako v Rubinsteinovom (1982) modeli rokovania). Az do do-
siahnutia dohody samostatne a slobodne volia intenzity svojich aktivit. Po dosia-
hnuti dohody je tdato dohoda zévédzna pre obidve strany.

Proces rokovania modelujeme pomocou nekooperativnej hry v rozsirenom tvare.
Pozornost sustredujeme na markovovské stratégie hracov. Pri tychto stratégiach su-
éasné rozhodnutia hracov nezavisia od ich minulych rozhodnuti, ktoré neovplyviiuju
platby z ich siéasnych a budicich rozhodnuti. (Podrobné odévodnenie markovov-
skych stratégii podavaju Maskin a Tirole (1988, 1994). Analyzujeme markovovské
dokonalé rovnovahy, t. j. paAry markovovskych stratégii, ktoré tvoria rovnovahu do-
konald z hladiska podriadenych hier. V kazdej markovovskej dokonalej rovnovahe
hracdi (t. j. rokujuice strany) dosahuju v prvom obdobi rokovania dohodu o vektore in-
tenzit svojich aktivit, ktory je paretovsky efektivny (z hladiska statickych platieb) na
mnozine vSetkych moZnych vektorov ich aktivit. Analyzovand hra méze mat viacero
markovovskych dokonalych rovnovdah. Mézu v nej existovat rovnovéahy dokonalé z hla-
diska podriadenych hier v nemarkovovskych stratégiach, v ktorych hraéi nedosahujui
paretovsky efektivnu dohodu.

Analyzovany model je (na rozdiel od pristupov zaloZenych na Rubinsteinovom
(1982) modeli rokovania) vhodny na reprezentdciu situdcii v bilateralnom rokovani,
pri ktorych nie si mozné alebo sa nepouzivaju kompenzaéné penazné platby a sta-
tické platby ucastnikov rokovania nemozno séitat (pretoZe reprezentuju preferencie,
ktoré nemozno petiazne vyjadrit — napr. preferencie zohladiiujice aj zmenu politic-
kej reputacie). Takéto situacie sa éasto vyskytuju v rokovani medzi $tatmi, napr.
v bezpeénostnej alebo environmentalnej oblasti.
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The paper analyzes a hypothetical negotiation between two players (e.g., two countries) about
levels of their activities that may be harmful to one another. Negotiation takes place in noncon-
tinuous time with no time constraints, with alternating offers from both players. Until the play-
ers reach an agreement, they can freely choose the levels of their activities. Once an agreement
is reached, however, it is binding. Such a negotiation process is modeled on a non-cooperative ex-
tensive-form game. My analysis focuses on Markov strategies, which proscribe tactics that do not
affect current or future payoffs. In each Markov-perfect equilibrium (a subgame-perfect equilib-
rium in Markov strategies), the players reach an agreement on Pareto-efficient levels of their ac-
tivities in the first round of negotiation.
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